
ОПЕРАТИВЕН ЛИЗИНГ И ПОДДРЪЖКА НА АВТОПАРКОПЕРАТИВЕН ЛИЗИНГ И ПОДДРЪЖКА НА АВТОПАРК

Оперативен лизинг

Управление на автопарк

Финансов лизинг



МКБ Аутопарк започва активна дейност от началото на  2009 година с основен предмет на 

дейност оперативен и финансов лизинг с пълна поддръжка на леки автомобили, както и флийт 

мениджмънт за корпоративни клиенти.

2009 година бе изключително успешна за компанията, която успя да достигне около 10% дял 

на пазара на оперативен лизинг на леки автомобили в България.

Към средата на 2010 година 63% от автомобилите, финансирани от МКБ Аутопарк, са на компании 

с над 50 млн. лева годишен приход.

МКБ Аутопарк е част на от холдинга МКБ Еуролизинг Груп (Унгария), в който участват още:

•	 МКБ Еуролизинг Аутопарк (Унгария): водеща компания 		

	 за оперативен лизинг и управление на автопарк с над 8000 	

	 финансирани автомобила към края на 2009 (вж. графика 2)

•	 Eurorisk (Унгария): водещ застрахователен брокер с над      		

	 100 000 клиента

•	 Netrisk: Номер 1 онлайн застрахователен брокер в Унгария с 	

	 над 700 000 клиента

•	 Carnet: Верига от представителства с общо 30 шоурума за 		

	 следните производители: Toyota, FIAT, Alfa Romeo, Lancia, 		

	 Citroën, Ford, Mazda, Honda, KIA, Renault, Volvo и Hyundai 

•	 MKB Euroleasing CarCredit: Компания за лизингово 			 

	 финансиране на автомобили за физически лица

•	 49% от Toyota Financing: финансиране на покупката на 		

	 автомобили от японската марка

Един от основните акционери в МКБ Еуролизинг Груп (Унгария) е 

МКБ Банк (Унгария) - мажоритарен собственик в МКБ Юнионбанк АД

Оперативният лизинг с пълна поддръжка 

покрива всички необходими дейности, 

свързани с използването на автомобила. 

Крайната цел на този продукт е клиентът САМО 

да използва автомобила и да го  зарежда с 

гориво, без да има грижата за поддръжката 

и други дейности (застрахователни събития, 

сервизни събития, гуми и др.). В месечната 

лизингова вноска могат да бъдат включени 

широк набор от услуги, свързани с 

използването на автомобила, като:

Кои сме ние
Оперативен лизинг
с пълна поддръжка

Защо
оперативен лизинг?

Ползването на автомобили под формата на оперативен лизинг 

е една съвременна алтернатива на финансовия лизинг и други 

форми на финансиране. 

От гледна точка на дадена компания, оперативният лизинг 

осигурява редица предимства:

Всички услуги свързани с автомобила от

	 един доставчик

Без риск за остатъчната стойност

Без грижа за състоянието на автомобила

Без авансова вноска

Най-добрите цени за застраховки, сервиз, гуми, 	

	 пътна помощ и други разходи по поддръжката на 	

	 автомобилите

Атрактивни цени за автомобили от производители, с 	

	 които МКБ Аутопарк има договорени отношения

Клиентът спестява 10%-ния данък върху разходите

Клиентът може да разчита на 				  

	 висококвалифицираните технически и финансови 	

	 специалисти на МКБ Аутопарк

Месечната вноска се отчита като текущ разход в 	

	 счетоводството на лизингополучателя

Застраховка  “Автокаско”

Маркиране

Гражданска отговорност

Гуми, сезонна смяна и съхранение

Винетни стикери

Годишен данък МПС 

Пълно  сервизно обслужване

Заместващ автомобил
Вземане и връщане на автомобила от определено място в 
случай на предвидими събития (застраховки, ремонти и др.)в 
случай на необходимост от сервизна намеса 
Пътна помощ

Услугата „Управление на автопарк” (вж. стр.4-5)

Други прогнозируеми разходи

обект на лизинг: нови леки и лекотоварни автомобили до
3,5 т. общо тегло

срок на лизинга: до 60 месеца

пробег: до 40 000 км на година

фактурна цена за един автомобил: до 50 000 лв. с ДДС

гаранционен депозит: до 3 месечни лизингови вноски, 	
банкова гаранция или специална сметка

клиенти биха могли да бъдат само юридически лица

остатъчна стойност: в зависимост от марката и модела на 
автомобила, планирания пробег за периода и срок на  лизинга 

такса за обслужване: 0,9% от фактурната цена

лихвен процент: формира се на база 1М EURIBOR плюс 
надбавка

Основни параметри и изисквания:
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Пазар на оперативен лизинг (нови договори) на леки автомобили в България

(хил. лв.); източник : БАЛ

MKB Euroleasing Autopark
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Управление на автопарк
МКБ Аутопарк поема организацията на всички дейности,   
свързани с използването на автомобилния парк

Предприемане на действие от страна на 
отдел “Обслужване на клиенти” на МКБ 
Аутопарк по даден проблем/събитие 

Контрол на офертите 
и действията на 
подизпълнителите

Индикация/Информация от клиента или МКБ 
Аутопарк за настъпило събитие

Оператор от
МКБ Аутопарк

Ползватели на автомобилите: 
без директни заявки към 

подизпълнителите, освен при 
спешни случаи

Контролиращ 
служител от 

страна на Клиента 

Технически отдел на
МКБ Аутопарк

Връщане на автомобила 
след приключване на  
необходимите действия

Проверка на
права и отговорности 

Отчетност и контрол

»	 МКБ Аутопарк спазва принципа на 			 

	 документална обоснованост на разходите 		

	 и действията си 

»	 Офертите и фактурите на подизпълнителите 		

	 са обект на контрол и проверка за 			 

	 целесъобразност, необходимост и цена

»	 МКБ Аутопарк предприема всички 			 

	 необходими 	мерки за да защити интереса на 	

	 своите клиенти

Всички документи, възникващи по повод 

поддръжката и управлението на автопарка 

се събират, обработват и съхраняват от                       

МКБ Аутопарк.

Основни задължения:
»» контролира дейностите, извършвани от МКБ 

Аутопарк
»» одобрява събития, за които МКБ Аутопарк 

няма правомощия
»» прави нови поръчки, променя договори (срок, 

предсрочно прекратяване, завишаване на пробега 
и др.) 

»» дава предложения за политиката на 
управление на автопарка

»» вътрешно-фирмена комуникация: с управлява-
щите, с шофьорите

Права:
»» одобрение на всичко извън правомощията на 

МКБ Аутопарк и ползвателите

Основни задължения:
»» одобрение на оферти и фактури от доставчици
»» контрол на техническото състояние на автомобилите 

след изтичане на договора или предсрочно прекратяване
»» съдействие при оплаквания за техническото състояние, 

гаранционни случаи
»» контрол на качеството на предлаганата услуга от 

подизпълнители 
»» отчети

Права:
»» Поръчка на обичайни ремонти и допълнителни услуги, 

както и одобряване на подизпълнители

Основни задължения:
»» регистрира и проследява събития 
»» осъществява контакт с доставчиците и 

шофьорите
»» уговаря ден и час за постъпване в сервиз
»» следи за изпълнението на дейностите

Права:
»» Поръчка на обичайните ремонти и допълни-

телните услуги 

Примерна структура, 
отговорни лица, 

отговорности и права

Прилагани процедури
1 2 3 54

Извършвани дейности

Сервизният мениджмънт включва организация на:

	 Смяна на масла, филтри, накладки, дискове и 		

	 други консумативи при достигане на определен 	

	 пробег и/или години по определен график 

	 Организиране на непланирани ремонти

Застрахователният мениджмънт  включва 		

	 цялостната грижа, свързана със застрахователните 	

	 събития: издаване на застрахователните полици, 	

	 съдействие за завеждане на щети, възлагателни 	

	 писма, контрол на отремонтиране и отчетност

Сезонна смяна и хотел на гуми 

Подмяна на винетните стикери

Годишни технически прегледи

Автомивка

Първоначална регистрация в КАТ 

Осигуряване на пътна помощ

Заплащане на годишен данък МПС

Осигуряване на карти за гориво

Осигуряване на заместващ автомобил при нужда 

Вземане и връщане на автомобила в случай на 	

	 необходимост от сервизна намеса

	 Подробни отчети като приложения към 		

	 издадените фактури 



Финансов лизинг с пълна поддръжка
Наред със стандартните параметри на финансов лизинг 
Лизингополучателят получава и пълна поддръжка, 
което означава включване в месечната вноска на: Автокаско, 
Гражданска отговорност, Сервизно обслужване, други 
предвидими разходи и „Управление на автопарк”. Единствената 
разлика с  услугата Оперативен лизинг с пълна поддръжка 
е, че Лизингополучателят придобива собствеността върху 
автомобила в края на лизинговия период.

Основни 
параметри на 

финансов лизинг с 
пълна поддръжка

Индивидуален подход към клиента

Гъвкавост по отношение на предлаганите услуги

Всичко свързано с автомобилите-от един доставчик

Атрактивни цени за автомобили и
свързани с тях продукти и услуги

Екип от доказани професионалисти

Прозрачност на разходи и действия

Значителен опит и ноу-хау

Финансова стабилност

Корпоративни  ползи и

предимства

Месечната вноска
може да включва:

>> Застраховка “Автокаско”

>>	 Маркиране

>>	 Гражданска отговорност

>>	 Гуми, сезонна смяна и съхранение

>>	 Винетни стикери

>>	 Годишен данък МПС 

>>	 Сервизно обслужване

>>	 Заместващ автомобил

>>	 Вземане и връщане на автомобила от определено 	

	 място в случай на предвидими събития 		

	 (застраховки, ремонти и др.) в случай на 		

	 необходимост от сервизна намеса 

>>	 Пътна помощ

>>	 Услугата „Управление на автопарк” (вж. 		

	 стр. 4-5), която включва организиране на 		

	 всички необходими дейности, свързани 		

	 с използването на автомобила (Сервизен 		

	 мениджмънт, Застрахователен мениджмънт)

обект на лизинг: нови леки автомобили

срок на лизинга: до 60 месеца

фактурна цена за един автомобили до 50 000 лв. с ДДС

авансова вноска: 5-15%

остатъчна стойност от 0% до 15%

такса за обслужване : 0,9% от нетното финансиране (разликата 
между покупната цена на автомобила и авансовата вноска)

такса финансиране на ДДС

лихвен процент: формира се на база 1М EURIBOR плюс 
надбавка



www.mkb-autopark.bg

Адрес:

гр.София, бул. Гоце Делчев 103, ет. 9
office@mkb-autopark.bg
tel: 02/805 27 97
fax: 02/805 27 99


